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Business-Pakete | Business Packages für BMW-Baureihen 

Modell Ausstattungsumfang des Business Packages Preis (Euro)

i3 Navigationssystem Business, Connected Drive Ser-
vices Paket, Internet

740

1er Innenspiegel automatisch abblendend, Lordosen-
stütze (Fahrer/Beifahrer), Sitzheizung (Fahrer/Bei- 
fahrer), Navigationssystem Business

588 – 1.471

2er Active Tourer Innenspiegel automatisch abblendend, Lordosen-
stütze (Fahrer/Beifahrer), Sitzheizung (Fahrer/Bei- 
fahrer), Navigationssystem

546 – 1.252

2er Gran Tourer Wie 2er Active Tourer 1.252

3er (Limousine, 
Touring, Gran Turis-
mo)

Komfortzugang, Innenspiegel automatisch abblen-
dend, Lordosenstütze elektrisch (Fahrer/Beifahrer),  
Navigationssystem Business

588 – 1.840

5er Limousine Navigationssystem Business, Durchladesystem, Zwei-
zonen-Klimaautomatik, Park Distance Control, Sitz-
heizung (Fahrer/Beifahrer), Lordosenstütze (Fahrer/
Beifahrer), Innenspiegel automatisch abblendend, 
HiFi-Lautsprechersystem, ambientes Licht

2.353 – 2.605

Mit Navigationspaket Connected Drive anstelle des 
Navigationssystems Business

1.555 – 3.908

5er Touring Wie 5er Limousine (Durchladesystemn nicht im Paket) 2.269 – 2.521

Mit Navigationspaket Connected Drive anstelle des 
Navigationssystems Business

3.319 – 3.740

5er Gran Turismo Navigationspaket Connected Drive, Komfortzugang, 
Soft-Close-Türen, Zweizonen-Klimaautomatik, Klima-
komfort-Frontscheibe, Park Distance Control, Rück-
fahrkamera, HiFi-Lautsprechersystem, ambientes Licht

4.118 – 4.328

7er Lenkradheizung, Garagentoröffner, Soft-Close-Türen, 
Komfortsitze vorn mit Massagefunktion, Durchlade-
system, Nappaleder

2.681 – 3.824

X1 Wie 2er Active Tourer 1.252

X3 Wie 3er 1.849

Mit Navigationspaket Connected Drive anstelle des 
Navigationssystems Business

3.445

X4 Wie 3er 1.849

Mit Navigationspaket Connected Drive anstelle des 
Navigationssystems Business

3.445

Ansprechpartner | Gebietsleiter Flottenkunden für BMW

Name und Region Name und Region

Martin-Bernhard Schmid (Gebiet 01) Thomas Wald (Gebiet 13)

Ralf Fries (Gebiet 02) Claudia Ginter (Gebiet 14)

Sandra Wäsler (Gebiet 03) Stephan Eschenlohr (Gebiete 15, 16)

Markus Hien (Gebiete 04, 05) Daniel Daniels (Gebiet 17)

Christian Listl (Gebiet 06) Heiko Beer (Gebiet 18)

Oliver Immig (Gebiet 07) Daniel Wossilus  (Gebiet 19)

Florian Pöss (Gebiete 08, 12) Stefan Pendzialek (Gebiet 20)

Andreas Wald (Gebiet 09) Benedikt Giesecke-Greuner (Gebiet 21)

Thomas Mieden (Gebiet 10) Christian Hohorst (Gebiete 22, 23)

Thomas Mereb (Gebiet 11) Daniel Donner (Gebiet 24)

E-Mail-Kontakt: vorname.name@bmw.de 

Business-Center | Großkundenstützpunkte der zehn größten deutschen Städte

Stadt Händler (Standort/Filiale)

Berlin BMW-Niederlassung Berlin (Kaiserdamm), Riller & Schnauck (Hinden-
burgdamm), Nefzger (Nonnendammallee)

Hamburg BMW-Niederlassung Hamburg (Offakamp), B&K (Buxtehuder Straße)

München BMW-Niederlassung München (Frankfurter Ring), Automag (Lands-
berger Straße, Wasserburger Landstraße)

Köln Procar Automobile (Bayerische Allee)

Frankfurt am Main BMW-Niederlassung Frankfurt (Hanauer Landstraße), Autohaus Euler 
(Karl-von-Drais-Straße)

Stuttgart BMW-Niederlassung Stuttgart (Untere Waldplätze)

Düsseldorf BMW-Niederlassung Düsseldorf (Grafenberger Allee, Theodorstraße), 
Autohaus Timmermanns (Heerdter Landstraße), Hans Brandenburg 
(Bertha-von-Suttner-Straße)

Dortmund BMW-Niederlassung Dortmund (Nortkirchenstraße)

Essen BMW-Niederlassung Essen (Berthold-Beitz-Boulevard)

Bremen Bobrink & Co. (Henri-Dunant-Straße)

Breit aufgestellt

  Fast 35 Prozent beträgt der 
Flottenanteil derzeit an den Neu-
zulassungen bei BMW, und darauf 
haben sich die Bayern eingestellt. 
In 24 Regionen ist die Marke in 

Deutschland mit Flottenverkäu-
fern unterwegs, dazu kommen 
130 Großkundenstützpunkte. Auf 
der Produktseite tragen soge-
nannte Business Packages für die 

fuhrparkrelevanten Baureihen 
der Bedeutung der Kundengrup-
pe Rechnung. Als Businesskunde 
gelten bei BMW übrigens Fuhr-
parks mit 5 bis 49 Autos und einer 

Abnahme von mindestens drei 
Autos in drei Jahren. Großkunden 
sind hier Fuhrparks mit 50 bis 200 
Autos, die pro Jahr mindestens 
fünf Autos abnehmen. | cfm

BMW 3er
1-4/2016: 7.949 Einheiten
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BMW 5er
1-4/2016: 5.116 Einheiten
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BMW 2er
1-4/2016: 3.576 Einheiten

3.

Fo
to

: B
M

W

BMW 1er
1-4/2016: 3.434 Einheiten
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BMW X1
1-4/2016: 2.298 Einheiten
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Top 5 | Die beliebtesten BMW-Baureihen im Flottenmarkt

Quelle: BMW

@|   Eine vollständige Übersicht der Großkundenstützpunkte finden Sie unter www.bmw.de/
de/fastlane/grosskunden-behoerden/corporate-sales/firmenwagenfahrer.
html#ansprechpartner

@|   Die vollständigen Kontaktdaten sowie die regionale Zuordnung der Gebiete 01 bis 24 
finden Sie unter www.bmw.de/de/fastlane/grosskunden-behoerden/corporate-sales/
fuhrparkmanager.html#grosskundenpakete

Teil 1: BMW | Eine neue Autoflotte-Serie stellt die Flottenangebote der einzelnen Marken vor. Welche Business-
Pakete gibt es, wer sind die Ansprechpartner, gibt es Business-Center? Den Anfang macht die Marke BMW.




