
Serie | Markenporträt

14 Autoflotte | 11_2016

Business-Pakete | Für die drei wichtigsten Modellreihen 

Modell Ausstattungsumfang Preise in Euro 
(Preisvorteil)

XE Business-Paket: Navigationssystem, Sprachsteuerung, Licht-/
Regensensor, Einparkhilfe hinten

1.124 (368)

Premium-Business-Paket: zusätzlich zu Business-Paket Einpark-
hilfe vorn, Rückfahrkamera, Mittelarmlehne hinten, Rücksitze 
im Verhältnis 40:20:40 umklappbar 

1.963 – 2.024
(652 – 677)

XF Business-Paket: Navigationssystem, Sprachsteuerung, Sitzhei-
zung vorn, Einparkhilfe hinten visuell

1.269 (420)

Premium-Business-Paket: zusätzlich zu Business-Paket automa-
tisch abblendender Rückspiegel, Einparkhilfe vorn visuell, Rück-
fahrkamera

1.912 (635)

F-Pace Business-Paket: Einparkhilfe vorn, Rückfahrkamera, Verkehrszei-
chenerkennung mit adaptivem Geschwindigkeitsbegrenzer,  
Navigation, Sprachsteuerung, Multifunktions-Lederlenkrad

960 – 1.217
(574 – 660)

Premium-Business-Paket: zusätzlich zu Business-Paket 
12,3-Zoll-HD-TFT-Instrumentendisplay, Meridian-Soundsystem

2.276 – 2.931
(758 – 976)

Ansprechpartner | Die Ansprechpartner für Gewerbe- und Flottenkunden

Name Funktion/Region Kontakt

Christoph Engler Key Account Manager Mobility Services 0151/18013015

Guido Grewe Key Account Manager West 0151/18025359

Jörn Lengert Key Account Manager Nord/Ost 0151/18013049

Stephan Schönmeier Key Account Manager Mitte 0151/18013016

Timo Thomé Key Account Manager Süd 0151/18013091

Business-Center | Spezialisierte Händler in 15 deutschen Städten

Stadt Händler (Standort)

Aschaffenburg Kalkan Automobile (Würzburger Straße)

Dortmund Premium Cars Peters (Hannöversche Straße)

Dresden Sachsengarage (Liebstädter Straße)

Düsseldorf Autohaus Moll (Am Seestern)

Frankfurt am Main Glinicke British Cars (Hanauer Landstraße)

Hamburg Hugo Pfohe (Alsterkrugchaussee)

Kassel Glinicke British Cars (Leipziger Straße)

Kolbermoor Auto Eder (Rosenheimer Straße)

Kronberg Avalon Premium Cars (Eschborner Straße)

Mainz Fuhrmeister Exclusive Automobile (Robert-Bosch-Straße)

Mönchengladbach Autohaus Walter Coenen (Monschauer Straße)

München Avalon Premium Cars (Moosacher Straße)

Stuttgart Avalon Premium Cars c/o Schwabengarage (Cannstatter Straße)

Teltow BritCars Riller & Schnauck (Warthestraße)

Weiterstadt Hedtke Automobile (Rudolf-Diesel-Straße)

Wuppertal Autohaus Eylert (Uellendahler Straße)

Frisch von der Insel

  Mit fünf Modellreihen ist  

Jaguar aktuell am Start: den drei 

Limousinen XE, XF und XJ, dem 

offenen oder  geschlossenen  

Sportwagen F-Type und SUV-

Fans werden seit diesem Jahr mit 

dem F-Pace bedient.

Um fast 140 Prozent sind die 

Jaguar-Neuzulassungen im Flot-

tenmarkt in den ersten neun Mo-

naten 2016 gewachsen. Ent-

schieden sich von Januar bis 

September 2015 noch 692 Ge-

werbekunden für eine englische 

Edelkatze, waren es in diesem 

Jahr im selben Zeitraum 1.658.

Junge Modellpalette | Ein 

Grund dafür ist sicherlich, dass 

Jaguar seine Modellpalette unter 

Tata-Ägide in den letzten Jahren 

komplett renoviert hat: Dienstäl-

tester Jaguar ist die Toplimousine 

XJ (Premiere 2009), XE und XF  

debütierten jeweils 2015, der 

Sportler F-Type 2013 und das 

SUV F-Pace stehen seit diesem 

Jahr im Showroom. Dass mittler-

weile alle Jaguar ihr klassisches, 

aber erstarrtes Barockdesign  

abgelegt haben und dynamisch-

muskulös vorfahren, ist sicher 

ebenfalls kein Erfolgshindernis. 

Technisch müssen sich die 

Raubkatzen mit Vollalukarosse-

rien oder modernen Automatik-

getrieben ebenfalls nicht mehr 

verstecken. Was es aktuell jedoch 

nicht mehr gibt, ist ein für den 

deutschen Flottenmarkt so wich-

tiger Kombi.

Service für Flottenkunden | 

Flottenkunden, die eben keinen 

Audi, BMW oder Mercedes fah-

ren möchten, erhalten eine ziel-

gruppenspezielle Betreuung in 

den deutschlandweit 15 Fleet 

and Business Center der Marke. 

Die speziell zugeschnittene Flot-

tenkundenbetreuung greift ab 

einem Fuhrpark von fünf Fahr-

zeugen.

Apropos Fahrzeuge: Die drei 

wichtigsten Flotten-Jaguar, der 

F-Pace, der XE und der XF sind 

auch mit speziellen Business-Pa-

keten beziehungsweise Premi-

um-Business-Paketen bestellbar. 

Sie fassen relevante Extras zu-

sammen und versprechen spür-

bare Preisvorteile. Ebenfalls inte-

ressant aus TCO-Sicht: Jaguar 

Care, also drei Jahre Garantie und 

Wartung inklusive ohne Kilome-

terbegrenzung. | cfm

Jaguar F-Pace
1–9/2016: 591 Einheiten

1.

Jaguar XE
1–9/2016: 408 Einheiten

2.

Jaguar XF
1–9/2016: 375 Einheiten

3.

Jaguar F-Type
1–9/2016: 225 Einheiten

4.

Jaguar XJ
1–9/2016: 59 Einheiten
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Top 5 | Die beliebtesten Jaguar-Baureihen im Flottenmarkt

@|   Detailiierte Informationen zu den bundesweit 15 Jaguar Fleet und Business Centern 
erhalten Sie unter www.jaguar.de/fleet-and-business/fleet-and-business-centres.html

Teil 6: Jaguar | Die britische Marke startet derzeit durch im Flottenmarkt. Grundlage der positiven Entwicklung 
ist eine jung-dynamische Modellpalette, garniert mit gewerbekundenspezifischen Services.




