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Ansprechpartner | Gebietsleiter für Flotten- und Gewerbekunden

Name Funktion/Region Kontakt

Sascha van Gool Manager Fleet & LCV Sales 02232/572-525

Steffen Krassau Gebietsleiter Fleet Region Süd/Ost 0171/5662046

Mirko Krüger Gebietsleiter Fleet Region Nord/Ost 0170/4522363

Thomas Lonny Gebietsleiter Fleet Region West 0172/9148646

Gerrit Luth Gebietsleiter Fleet Region Nord 0171/5640786

Volker Richter Gebietsleiter Fleet Region Süd 0171/5640910

Nadine Streitner Gebietsleiterin Fleet Region Süd/West 0171/5640818

Business-Center | Die 15 größten Städte mit Nissan-Flottenkompetenzzentrum

Stadt Händler (Standort/Filiale)

Berlin Autohaus Wegener Berlin (Am Juliusturm)

Hamburg Autohaus Günther (Ausschlägerweg, Friedrich-Ebert-Damm); 
Autohaus C. Thomsen (Nedderfeld)

München Autohaus Mükra (Zamdorfer Straße)

Köln Automobilgruppe Dirkes (Maarweg)

Düsseldorf Autozentrum P & A (Höher Weg)

Essen BK Service- u. Dienstl. GmbH & Co. KG (Frohnhauser Straße) 

Leipzig Autocenter Leipzig (Kiewer Straße)

Dresden Autocenter Dresden (Am Hahnweg)

Diusburg Autohaus Bernds (Konrad-Adenauer-Ring)

Bochum Auto Schrader (Porschestraße)

Bielefeld Autohaus Mattern (Lange Wand)

Bonn Automobilgruppe Dirkes Bonn (Godesberger Straße)

Münster Autohaus Ausber (Rudolf-Diesel-Straße)

Braunschweig Auto Schrader (Gifhorner Straße, Salzdahlumer Straße)

Kiel Olympic Auto (Eckernförder Straße)

Erfolgreiches Portfolio

  Mit 48,4 Prozent plus gehört 
Nissan ganz klar zu den Flotten-
gewinnern 2016.  Knapp 16.300 
Autos haben die Japaner im letz-
ten Jahr an die relevante Flotte 
gebracht. Besonders erfolgreich 
sind sie dabei mit ihren SUVs und 
Crossover-Baureihen. Spezielle 
Business-Pakete hat der deutsche 

Importeur übrigens nicht ge-
schnürt. Bei den Pkw sollen schon 
die regulären Versionen wie Visia 
oder Acenta den Bedarf der Flot-
tenkunden abdecken. Zielgrup-
penspezifische Ansprache er- 
fahren die Großkunden aber in 
den 82 deutschen Nissan-Flotten-
kompetenzzentren. | cfm

Nissan Qashqai
1–12/2016: 6.201 Einheiten 

1.

Nissan Juke
1–12/2016: 2.502 Einheiten

2.

Nissan X-Trail
1–12/2016: 2.028 Einheiten

3.

Nissan Micra
1–12/2016: 1.737 Einheiten

4.

Nissan Pulsar
1–12/2016: 1.732 Einheiten

5.
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Top 5 | Die beliebtesten Nissan-Baureihen im Flottenmarkt

@|   Die vollständigen Kontaktdaten der Ansprechpartner für Nissan-Gewerbekunden sowie 
eine vollständige Übersicht über die Großkundenstandorte finden Sie online unter 
www.nissan-fleet.de

Teil 7: Nissan | Nissan hat sich 2016 deutlich über Markt entwickelt. Die drei bestverkauften Modelle der Japaner 

im Flottenmarkt sind Qashqai, Juke und X-Trail. Spezielle Business-Pakete gibt es aber nicht.

Sixt Leasing | Full Service jetzt auch in Island im Angebot

  Die Leasinggesellschaft aus dem Hause Sixt 

ist ab sofort auch in Island aktiv. Die Gesell-

schaft kooperiert in dem Inselstaat mit einem 

Franchisenehmer und bietet Flottenkunden 

umfassende Lösungen im Full-Service-Leasing. 

Damit ist Sixt Leasing nach eigenen Angaben 

der einzige Anbieter in Island, der seinen Kun-

den neben dem reinen Finanzleasing zusätz- 

lich umfassende Services etwa zu Wartung und 

Verschleiß oder Reifenwechsel bieten kann. 

Sixt arbeitet seit 2009 in der Autovermie-

tung mit dem Partner in Island zusammen. Das 

Mobilitätsangebot wird künftig von Leasing-

Lösungen für kleine und mittlere Unternehmen 

sowie für internationale Konzerne, die in Island 

tätig sind, ergänzt. Über sein Franchise-Netz ist 

Sixt Leasing nun in mehr als 35 Ländern welt-

weit präsent. | mp
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IFM 2017 | Genfer Fuhrparktreff

  Das vierte International Fleet Meeting von 

Fleetcompetence Europe und dem Schwei-

zer Fuhrparkmagazin About Fleet findet am 

8. März in Genf statt. Am zweiten Pressetag 

des Genfer Salons geht es wieder um aktuelle 

Fuhrparktrends. Als Referenten sind Markus 

A. Falk (SAP) und Jürgen Freitag (Siemens) 

dabei, die Podiumsdiskussion bestreiten Vin-

zenz Pflanz (Sixt Leasing), Harald van Meel 

(FS) und Paul Verkinderen (Chevin Fleet Solu-

tions). Fuhrparkverantwortliche zahlen nur 

das notwendige Messeticket für die Presse-

tage (100 Schweizer Franken). | cfm

@|   Weitere Informationen und Anmeldung unter 
www.internationalfleetmeeting.com

Präsenz ausgebaut | Sixt Leasing ist jetzt auch in 

Island vertreten – im Bild die Hauptstadt Reykjavik




