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EXETITTT JAGUAR LAND ROVER

Vorwort

Ob Dienstwagenfahrer oder Fuhrparkmana-
ger, in unseren spezialisierten Fleet Business
Centern sind Sie in besten Hénden. Mit einem
einzigen Flottenvertrag kénnen Sie lhre Fahr-
zeuge unserer beiden Marken einfach verwal-
ten. Noch im Laufe dieses Jahres werden wir
Ihnen zudem fiir nahezu jede Baureihe von
Jaguar Land Rover eine elektrifizierte An-
triebsvariante bieten. Denn alternative An-
triebe und die Faszination unserer beiden
Marken —das harmoniert sensationell gut. Ein
Sttick weit wird dadurch die Freude an indivi-
dueller Mobilitdt ganz neu belebt!

Im Juni wurden zudem die Fordersdtze weiter
erhoht: Besteller eines elektrifizierten Jaguar
oder Land Rover Geschdifts- oder Dienstwa-
gens profitieren hierzulande nun noch stéirker
von bis zu 9.000 Euro staatlichen Boni sowie
attraktiven Steuererleichterungen. Bei einem
Besuch bei lhrem Hdindler erleben Sie person-
lich, wie die Elektrifizierung die Effizienz er-
hoht, die Betriebskosten senkt—undin Sachen
Reisekomfort und Fahrspal8 MaBstdbe setzt.

Dartiber hinaus wird die Welt der Mobilitct
immer vielféltiger. Und damit meine ich nicht
nur voll- und teilelektrische Antriebe in der
Flotte. Ob Leasing, Miete oder Auto-Abo — wir
begegnen den Wiinschen unserer Kunden mit
neuen Mobility Services.

Ich wiinsche Ihnen eine spannende Lekttire
und allzeit gute Fahrt!

Ihr =7 —

Thomas Schmidt, Senior Manager Fleet &
Business Jaguar Land Rover Deutschland

Von Profis

fiir Profis

Flottenleasing, spezielle Fleet Business Center, niedrige Gesamt-
betriebskosten dank hoher Wertbestdndigkeit und flexible
Mobilitétslosungen: Jaguar Land Rover passt als Marke

perfekt ins Portfolio von Flotten- und Businesskunden.

Professionelle Betreuung
in den Fleet Business Centern
Jaguar Land Rover sorgt dafiir, dass Ausbau
und Management eines Fuhrparks deutlich
einfacher werden - durch spezielle Fleet
Business Center. Das Erweitern oder Mo-
dernisieren eines Fuhrparks bedeutet fiir
jeden Entscheider das Abwéagen zahlrei-
cher Faktoren. Seien es Fragen zu Finanzie-
rung, Effizienz und Gesamtbetriebskosten
der Fahrzeuge oder Belange wie Emissio-
nen und spezifische Unternehmensanfor-
derungen: Jaguar Land Rover hat sich der
Aufgabe verschrieben, Firmenkunden beim
Ausbau ihrer Flotte ein kompetenter und
verldsslicher Partner zu sein. Um dabei ein
perfektes Erlebnis und gro3ten Komfort zu
garantieren, steht Kunden eine umfassen-
de Servicebetreuung in einer eigens dafir
konzipierten Umgebung zur Verfligung. In
den nach héchsten Qualitatsstandards ge-
fuhrten Jaguar Land Rover Fleet Business
Centern erwarten Businesskunden zertifi-
zierte Fuhrparkmanagementberater, die
mit ihrem Know-how in allen Fragen zur
Seite stehen. Garantie- und Finanzierungs-
fragen werden von ihnen ebenso schnell
geklart wie die Auftragsabwicklung.
Daneben lassen sich kurzfristig Probe-
fahrten arrangieren. Beim priorisierten Fir-
menkundenservice erleben Businesskun-
den eine echte Rundumbetreuung bis ins
Detail, inklusive umfassende Aftersales-
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Services. Weitere Informationen zu den
Standorten der Fleet Business Center gibt
es auf Seite 8 oder im Web unter:
jaguar.de/fleet-and-business
landrover.de/fleet-and-business

Gesamtbetriebskosten im Blick

Die Gesamtbetriebskosten spielen im Flot-
tengeschaft eine grof3e Rolle. Aus diesem
Grund hat Jaguar Land Rover diesen As-
pekt bei der Fahrzeugentwicklung stetsim
Blick. Jaguar und Land Rover Fahrzeuge

sind bekannt fiirihre hohe Wertbestandig-
keit. Diese resultiert unter anderem aus
dem Einsatz von Spitzentechnologien und
hochmodernen Konstruktionsweisen. Da-
riiber hinaus haben alle Fahrzeuge beider
Marken drei Jahre oder 100.000 Kilometer
(je nachdem, was zuerst eintrifft) volle Her-
steller- bzw. Mobilitatsgarantie. Mit Jaguar
Care bietet der Hersteller zudem ein attrak-
tives kostenloses Servicepaket fir alle Ja-
guar Modelle, das den Service der ersten
drei Jahre umfasst (max. 100.000 Kilome-
ter). Zum wirtschaftlichen Vorteil der Kun-
den berlcksichtigt Jaguar Land Rover von

MaBgeschneidertes Fleet & Business Leasing
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der Versicherung tber den Service bis hin
zu Abschreibungswerten und dem Kraft-
stoffverbrauch sowie CO,-Emissionen alle
anfallenden Kosten. Der Hersteller hat sich
hohe Ziele gesetzt, um die Wettbewerbs-
fahigkeit seiner Fahrzeuge sicherzustellen
und seinem guten Ruf hinsichtlich Qualitat
und Kundenservice gerecht zu werden.

Mobility Services

Daruber hinaus bietet der Hersteller auf
Wunsch flexible Mobilitatslésungen fiir
den kurz- und langfristigen Bedarf: mit
dem neuen Mietprogramm Jaguar & Land
Rover Rent. Mehr dazu erfahren Sie auf den

Folgeseiten im Interview mit Jaguar Land
Rover Mobility-Experte Christoph Engler.

Fotos: Jaguar Land Rover

T Mit seinem Fleet & Business Leasing bietet Jaguar Land Rover
&' R et seinen Flotten- und Businesskunden attraktive Konditionen I
und maBgeschneiderte Dienstleistungen. Dadurch wird das 1

bisherige Full-Service-Angebot umfassend erweitert. Im

Gegensatz zum reinen Finanzleasing erhalten Kunden hier in- 1

teressante Extras: Der exklusive Service kombiniert die emoti- I Keine Belegflut durch Werkstattrechnungen
onalen Fahrzeuge mit den rationalen Vorteilen des Full-Ser- I Kein Risiko der Reparaturkostenentwicklung
vice-Leasings. Kunden profitieren dreifach: durch individuelle  § Fixkosten pro Kilometer
1
1
1
1

Die Vorteile des modularen Full-Service-Leasings:
Weniger Verwaltung
Planungssicherheit
Bargeldlose Zahlung

Mobilitatslosungen, enorme Einsparpotenziale und weniger
administrativen Aufwand. Von der ersten Beratung bis hin zur
Fahrzeugriickgabe am Leasingende kommen alle Services aus
einer Hand, denn der Jaguar Land Rover Partner koordiniert als
personlicher Ansprechpartner alle Kundenbelange.

Keine KostenausreiBer

Klar kalkulier- und budgetierbare Servicebetrage
Mehr-/Minderkilometer-Abrechnung am Laufzeitende
24h-Hotline bei Panne oder Unfall

Sonderteil in Autoflotte | 10/2020 [}



EXESITTY JAGUAR LAND ROVER

Mit Jaguar & Land Rover RENT haben
wir den Startschuss flir eine Mobilitats-

initiative von Jaguar Land Rover gesetzt.
Unsere Angebote bauen wir dabei Schritt fur
Schritt weiter aus, zum Beispiel mit Sonder-
aktionen wie Defender TryRentBuy.

Christoph Engler, Key Account Manager fir

Mobilitétsdienstleistungen‘mjar Land Rover

Miete, Abo, TryRentBuy:
Die neue Flexibilitat

Die Welt der Mobilitdit wird immer bunter — und Jaguar Land Rover begegnet den Wiinschen seiner
Kunden mit einer Reihe neuer Angebote. Ob TryRentBuy, Miete oder Auto-Abo: Im Gesprdich erldutert

Christoph Engler, Key Account Manager fiir Mobilitdtsdienstleistungen bei Jaguar Land Rover Deutschland,
warum aus InMotion Rent kiinftig Jaguar & Land Rover RENT wird — und was dariiber hinaus noch geplant ist.

Herr Engler, was war urspriinglich der
Grund fiir die Einfithrung einer Mietwa-
gen-Dienstleistung durch den Jaguar
und Land Rover Handel?

Wir haben InMotion Rent — heute
Jaguar & Land Rover RENT - im Jahr 2016
in Deutschland als Pilotprojekt eingefiihrt.
Das Ziel war und ist es, unsere Handler zu
befahigen, das Thema Mobilitat selbst in

rteil in ll flotte | 10/2020

S

die Hand zu nehmen und fir ihre Privat-
und Businesskunden das eigene Service-
angebot um die professionelle Bereitstel-
lung von Mietwagen zu ergdnzen. Dariiber
hinaus konnen wir mittels RENT sicherstel-
len, dass unsere Kundinnen und Kunden
im Bedarfsfall immer einen Jaguar oder
Land Rover als Ersatzfahrzeug erhalten.
Das Umlabeling auf Jaguar & Land Rover

RENT lautet fuir uns die nachste Ausbau-
stufe ein: den Rollout in weiteren europa-
ischen Markten.

Warum die Umbenennung?

Mit der Umbenennung mochten
wir verstarkt auch externe Zielgruppen
ansprechen, die unsere Marken kennen,
die Fahrzeuge im Zweifel aber noch nie

Foto: Sarah Kastner Fotografie



Exklusive Mobilitat nach MaR3

Ob Werkstattersatzmobilitdt, Geschaftsreisen, mal mit
dem Traumwagen iiber das Wochenende oder gleich in
den Urlaub fahren - die Fahrzeuge der britischen Premi-
ummarke kann jeder seit 2017 direkt vom Handler mieten.

Bekannt wurde der Service unter dem Namen ,InMotion
Rent” — ab sofort wird er in ,Jaguar & Land Rover RENT” um-
benannt und sukzessive in weiteren europdischen Markten
angeboten. Interessenten kdnnen das Angebot online unter
rent.jaguarlandrover.com in Anspruch nehmen oder bei teil-
nehmenden Jaguar Land Rover Handlern. ,Jaguar & Land
Rover RENT erganzt unser Produkt- und Serviceportfolio um
ein flexibles Mietwagenangebot, das den Mobilitatsbedarf
unserer Kunden jenseits des klassischen Leasingangebots
bedient’, so Christoph Engler, der fiir das Thema verantwort-
liche Key Account Manager bei Jaguar Land Rover. Zur Ziel-
gruppe des Angebots sagt er: ,Das sind im Wesentlichen pri-
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vate und gewerbliche Kunden im Autohaus. Zukiinftig rich-
ten wir unseren Blick vom internen Autohausgeschaft ausge-
hend - Stichwort Ersatzmobilitat — aber auch auf externe
Kunden, die mit unseren beiden Marken bislang noch nichtin
Berlihrung gekommen sind. Im Privatkundenbereich kann
das zum Beispiel ganz klassisch das Wochenend- oder Ur-
laubsauto sein, unsere Fahrzeuge sind fiir diesen Einsatz-
zweck sehr gesucht. Darliber hinaus gibt es aber auch eine
groB3e Nachfrage nach Langzeitmieten bis zu sechs Monaten
Anmietdauer. Je nach Saison wiinschen unsere Kunden dann
zum Beispiel einen Range Rover Sport fiir die Wintermonate
— oder ein F-TYPE Cabrio fiir den Sommer. Jaguar Land Rover
betreibt sein Mietwagenangebot in Kooperation mit der
Choice GmbH aus Nirnberg. Diese zeichnet unter anderem
fur die Software-Infrastruktur sowie die operative Betreuung
des Handels verantwortlich.

Mehr Infos unter: rent.jaguarlandrover.com

gefahren sind. Das neue Label signalisiert
diesen Interessenten sofort, dass es sich
hier um ein offizielles Mietwagenangebot
von Jaguar Land Rover handelt. Esist auch
gleichzeitig ein Versprechen, dass man bei
Jaguar & Land Rover RENT immer das ge-
buchte Modell der Wahl erhélt und nicht
irgendein Fahrzeug eines Segments. Bei
der Kundenansprache werden wir zukinf-
tig den Fokus noch starker auf digitale
Plattformen und Social Media richten.

Sind Sie und die Handler zufrieden mit
der bisherigen Projektentwicklung?
Engler: Die Bilanz ist sehr positiv, mittler-
weile wurden liber 60 Jaguar Land Rover
Standorte in Deutschland angeschlossen,
Tendenz weiter steigend. Jaguar & Land
Rover RENT hat sich dabei als wertvolle Er-
gdnzung des bestehendes Serviceport-
folios im Handel erwiesen, das dariiber hi-
naus auch attraktive Umsatzpotenziale
eroffnet.

Welchen Einfluss hat die Corona-Pande-
mie auf die Einfiihrung weiterer Mobili-
tatslosungen von Jaguar Land Rover?

Engler: Die Corona-Pandemie hat das
Mobilitatsverhalten binnen weniger Wo-
chen auf den Kopf gestellt. Der Individu-
alverkehr nimmt wieder zu, wohingegen

die Nachfrage nach Carsharing-Angebo-
tenrapide fallt. Unsere Kundschaftist nun
verstdrkt lokal unterwegs, sowohl im All-
tag als auch beispielsweise im Urlaub. Auf
dieses Mobilitatsverhalten haben wir sehr
schnell reagiert und zum Beispiel paral-
lel zum Héndler-Launch des neuen Land
Rover Defender die Aktion ,TryRentBuy”
gestartet. Uber die zentrale Buchungs-
website bookadefender.de kdnnen Inte-
ressenten den Defender noch bis Ende
Oktober zu attraktiven Raten reservieren
und bei teilnehmenden Handler anmie-
ten. Unter anderem sogar mit Dachzelt
fir die ultimative Urlaubs-Experience.
Der Erfolg der Aktion bestdtigt unseren
Ansatz, TryRentBuy in Zukunft auch mit
weiteren Jaguar Land Rover Modellen an-
zubieten.

Sogenannte Auto-Abos werden immer
beliebter. Was halten Sie davon?

Engler: In der Tat boomt das Thema gera-
de. Die Corona-Pandemie hat Auto-Abos
in der offentlichen Wahrnehmung jeden-
falls erheblich vorangebracht. Deren Vor-
teile liegen auf der Hand: Kundinnen und
Kunden erhalten in unsicheren Zeiten ein
neues oder neuwertiges Fahrzeug mit ei-
ner flexiblen Laufzeit ohne versteckte Kos-
ten. Bei Jaguar Land Rover arbeiten wir

derzeit sehr intensiv an moglichen Abo-
Konzepten. Ich bin zuversichtlich, dass wir
schon sehr bald ein erstes Pilot-Angebot
launchen kénnen, das wir 2021 dann suk-
zessive ausbauen.

Sie haben sich bewusst fiir die Einbezie-
hung des stationdren Handels in lhre
Konzepte entschieden - was waren hier-
fiir die Griinde?

Engler: Wir wollten sicherstellen, dass so-
wohl unsere interne Kundschaft als auch
externe Interessenten - egal in welcher
Form sie ihren Jaguar oder Land Rover be-
ziehen - ihr Fahrzeug innerhalb unserer
Markenwelt, inklusive des gehobenen Pre-
mium-Ambientes, erhalten. Gleichzeitig
ist es nicht unser Anliegen, moglichst vie-
le Fahrzeuge in den Markt zu driicken -
unser Ziel ist es, Qualitat und Exklusivitat
zu bieten. Wir wenden uns mit unseren
Mobilitdtsprodukten an Personen, die bei
einer Anmietung nicht irgendein Fahr-
zeug suchen, sondern ihren Wunsch-
Jaguar oder Wunsch-Land Rover. Mit die-
sem exklusiven Angebot liber unser Han-
delsnetz heben wir uns vom breiten Miet-
markt ab — und der Zuspruch unserer
Kundinnen und Kunden gibt uns recht.

Herzlichen Dank fiir das Gesprach!

Sonderteil in Autoflotte | 10/2020 \'
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bietet auf Dienst-
ktrisch genau den
en Jaguar bekannt ist.

= ~ Mitdem vollelektrischen SUV Jaguar I-PACE und zahlreichen Plug-in Hybridmodellen

bieten die britischen Premiummarken alternative Antriebe fiir jeden Businessbedarf.

Jaguar I-PACE: Sportlicher Elektro-SUV

Der vollelektrische Jaguar I-PACE EV400 (Foto oben) kommt
mit einer Vollladung seiner 90 kWh starken Lithium-lonen-Batte-
rie laut WLTP-Zyklus bis zu 470 Kilometer weit. Entspannte Dienst-
wagenfahrten ohne Reichweitensorge? Kein Problem! Und mit
einer Leistung von 294 kW (400 PS) und einer Beschleunigung auf
100 km/h in nur 4,8 Sekunden bietet der E-SUV zudem sportwa-
genmaBige Performance. Auch beim Laden ist Speed geboten:
Dank dreiphasigem 11-kW-Wechselstrom-Bordladegerat konnen
pro Stunde bis zu 31 Kilometer ,getankt” werden, eine Vollladung
von 0 auf 100 Prozent ist in nur 9,3 Stunden maglich - ideal fir
Uber Nacht. Auflangeren Dienstreisen lassen sich an einer 100-kW-
Ladesaule in 15 Minuten bis zu 127 Kilometer nachladen. Ganz
neu ist zudem das schnelle und einfach zu bedienende Pivi Pro-
Infotainmentsystem. Seine selbstlernende Navigation weist zum
Beispiel den Weg zur nachstgelegenen freien Ladestation. Beim
I-PACE sind Uibrigens alle Servicekosten in den ersten drei Jahren
bzw. 100.000 Kilometern inklusive. Neu fiir Kurzentschlosse-
ne:Zum identischen Preis und mit den identischen Férdermitteln
ausgestattet, bietet Jaguar bis Ende des Jahres die zeitlich limi-

Staatsbonus verdoppelt:

tierte Sonderedition Jaguar |I-PACE EV320 SE (es gilt das Zulas-
sungsdatum). Mit einer Leistung von 236 kW (320 PS) und einem
maximalen Drehmoment von 500 Nm sprintet er in nur 6,4 Se-
kunden von 0 auf 100 km/h. Die Hochstgeschwindigkeit liegt bei
elektronisch abgeriegelten 180 km/h, und die maximale Reich-
weite betragt wie auch beim starkeren Modell 470 Kilometer (nach
WLTP-Norm). Der Jaguar I-PACE EV320 kommt mit dem umfang-
reichen SE-Ausstattungspaket. Highlight sind unter anderem die
attraktiven 20-Zoll-Felgen im Sechsspeichen-Design, LED-Schein-
werfer mit LED-Signatur, 14-fach verstellbare Sportsitze mit Me-
mory-Funktion sowie eine umfangreiche Auswahl sicherheits-
steigernder Assistenzsysteme. (Stromverbrauch und CO,-Emissi-
onen im Fahrbetrieb jeweils kombiniert fiir Jaguar I-PACE EV400
297 kW (400 PS) und EV320 SE 236 kW (320 PS): 23,0 kWh/100 km
(NEFZ); 25,2 - 22,0 kWh/100 km (WLTP); 0 g/km)

Weitere Fotos und Leasing-Rechenbeispiele gibt’s im
Webspecial: www.autoflotte.de/jaguarlandrover

Mit einem Einstiegspreis von 64.958 Euro netto sind der Jaguar I-PACE EV400 S und das Sondermodell EV320 SE in
vollem Umfang férderungsfahig und profitieren von einem Umweltbonus inklusive Innovationspramie in Hohe von 7.500 Euro. Dartiber hinaus
genieBen Fahrer des Jaguar I-PACE oder eines Jaguar bzw. Land Rover Plug-in Hybrids die Vorteile der verglinstigten Dienstwagenbesteuerung

mit monatlich 0,5 Prozent des Bruttolistenpreises.

Foto:s Jaguar Land Rover



Noch souverédiner dank E-Motor

gilt als Legende unter den luxuriésen Geldnde-
gdngern. Er begriindete das Segment der komfortorientierten Ge-
landewagen und avancierte zur Referenzgroe flr Luxus-SUV.
Gemeinsam mit seinem sportlichen Bruder, dem Range Rover Sport,
kombiniert er als Plug-in Hybrid einen hochmodernen 2.0 Liter 4-Zy-
linder Turbobenziner mit einem 76 kW (104 PS) starken Elektromotor.
Aus dieser motorischen Teamarbeit resultieren 297 kW (404 PS) und
640 Nm Drehmoment. Die maximale elektrische Reichweite betragt
51 Kilometer, eine Schnellladung dauert 2 Stunden und 45 Minuten.
Der innovative Vortrieb beférdert aber nicht nur Nachhaltigkeit und
Effizienz — er bringt den Passagieren auch lautlosen Luxus, weniger
Vibrationen und eine grof3e Leistungsbandbreite. Zur perfekten In-
tegration des Smartphones sind Apple CarPlay und Android Auto
serienmafig an Bord. Mitfahrende Kollegen oder am Wochenende
die Familie sind mit dem 4G-Wi-Fi-Hotspot fiir bis zu acht Mobil-
gerédte bestens vernetzt. (Range Rover P400e: Kraftstoff- und Strom-
verbrauch sowie CO,-Emissionen jeweils kombiniert normaler/
langer Radstand: 3,6-3,5/3,6-3,5 1/100 km; 23,1-22,5 kWh/100 km;
80-75/82-77 g/km. Range Rover Sport P400e: Kraftstoff- und
Stromverbrauch sowie CO,-Emissionen jeweils kombiniert: 3,6 -3,4
17100 km; 23,1-22,5 kWh/100 km; 81-72 g/km)

(Foto unten) und Land Rover Discovery Sport
fahren jetzt auch als Plug-in Hybrid. Dank Elektrifizierung und Down-
sizing Uberzeugen die kompakten Premium-SUV mit geringem Ver-
brauch, einer elektrischen Reichweite von bis zu 66 Kilometern und
emissionsfreiem Fahren in der Stadt. Der P300e AWD verbindet einen
neuen, 147 kW (200 PS) starken 1.5 Liter 3-Zylinder-Turbobenziner
samt 8-Gang-Automatikgetriebe mit einem 80 kW (109 PS) leistenden
Elektromotor als Hinterachsantrieb. Die CO,-Emissionen beginnen bei
gerade einmal 43 g/km (NEFZ), die kombinierten NEFZ-Kraftstoffver-
brauchswerte starten ab 1,91/100 km —Fuhrparkmanager freuen sich
tiber eine mégliche Férderungiim Rahmen des Umweltbonus, giins-
tige Besteuerung sow enieg\i,que:ngﬁsbs-'uﬁd Unterhaltskosten: Fah-

W

JAGUAR LAND ROVER XA

Elektrisierende SUV-Bestseller

rer freuen sich dagegen Uber zahlreiche Technik-Updates des
Modelljahres 2021. Dazu zéhlt unter anderem das neu entwickel-
te Pivi-Infotainment-System. Reaktionsschnell und intuitiv bedien-
bar hebt es Vernetzung und Digitalisierung auf ein neues Niveau.
Kostenfreie Software-Updates kdnnen jederzeit over-the-air er-
folgen, wodurch stets die aktuellsten Daten fiir Karten, Apps oder
Fahrzeugsystem aufgespielt sind - ganz ohne Werkstattbesuch.
(Discovery Sport P300e AWD: Kraftstoff- und Stromverbrauch so-
wie CO,-Emissionen jeweils kombiniert: 2,1-2,0 1/100 km; 21-19
kWh/100 km; 48 -46 g/km. Range Rover Evoque P300e AWD:

toff- und Stromverbrauch sowie CO,-Emissionen jeweils
kombiniert: 1,91/100 km; 19 kWh/100 km;#43 g/km)

Zwei neue PHEV-Modelle fiir die F

Evoque (Foto) und Land Rover
Kompakt-SUV verfiigen iiber
lademaoglichkeit fiir extrem ku
Informationen und Fotos finden S
unter: www.autoflotte.de/jaguarlai

.
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In besten Hdnden

Mit einem auf Flottenkunden spezialisierten Héndlernetz aus Fleet Business Centern und personlichen Business-
Ansprechpartnern je Region sorgt Jaguar Land Rover fiir eine professionelle Rundum-Betreuung seiner Kunden.

Die Key Account Manager fungieren dabei als zentrale kompetente Ansprechpartner fiir alle Anfragen. Mit per-
sénlichem Engagement unterstlitzen sie bei der Umsetzung der jeweiligen Flottenstrategie, beraten beim Abschluss
von Rahmenvertrdgen und liefern malBgeschneiderte Angebote sowie Produktinformationen aus erster Hand.

Fotos: stock.adobe.com - Alois (Karte), Jaguar Land Rover (Portrts)
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West | Matthias Fink

Retail Fleet & Business Development
Manager Region West
Telefon: +49 (0) 151 / 180 253 53

= ka, Hannover
E-Mail: mfink3@jaguarlandrover.com S
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Glinicke, Frankfurt am Main
Fuhrmeister, Mainz
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Avalon, Heilbronn
Geisser, Karlsruhe

—= Schwabengarage, Stuttgart
— Avalon, Filderstadt

Siid | Frederik Faupel

Retail Fleet & Business Development
Manager Region Siid

Telefon: +49 (0) 151 / 180 253 87
E-Mail: ffaupel1@jaguarlandrover.com

== Avalon, Miinchen
- Bierschneider, Miinchen
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Nord-Ost | Jorn Lengert

Retail Fleet & Business Development
Manager Region Nord & Ost

Telefon: +49 (0) 151 /180 130 49
E-Mail: jlengert@jaguarlandrover.com
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— Jolig, Leipzig

Marko Funk

Retail Fleet & Business Development
Manager Region Mitte

Telefon: +49 (0) 151 /180 253 92
E-Mail: mfunk1@jaguarlandrovercom

wd

== Feser & Scharf, Hallstadt ¢

Mehr Informationen rund um die

Fleet & Business Angebote:

Telefon: 0800 / 1199160 (gebuhrenfrei)

E-Mail: kontakt@jlr-firmenkunden.de

Web: jaguarde/fleet-and-business
landrover.de/fleet-and-business

Eder, Rosenheim



