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Kurze Wege
E-Mobilität, Telematik, Leasing-Alternativen: Fuhrparks mit nur 
wenigen Einheiten sind hier oftmals konsequenter unterwegs. 

Patke. Der Firmenchef von Taxi Nord-
heide steuert eine bunt gemischte 
Flotte für unterschiedliche Transport-
aufgaben. Ihm hilft dabei die Telema-
tik, welche nicht nur in den Taxis der 
Norddeutschen verbaut ist. Diese 
sind übrigens nicht wie im obigen Bild 
klassisch „elfenbein“-farben, sondern 
schwarz.

Ein dritter Bereich der Mobilität, 
der auf vom B2B-Geschäft mitgetra-
gen wird, heißt Auto-Abo. Die Lang-
zeitmiete gewinnt an Zuspruch, wie 
uns etwa Vinzenz Pflanz von Sixt im 
Interview verraten hat. Vom Mitbe-
werber Faaren kommt Julian Wolter. Er 
sprach mit unserem Schwesterblatt 
Autohaus über den Auto-Abo-Markt 
2023 in Gänze. Sein Fazit: „Im B2B-Ge-
schäft sehen wir auch starke Bewe-

Kurze Entscheidungswege helfen, 
Tempo zu gewinnen. Das gilt in jedem 
Bereich des Lebens, aber vor allem in 
der Wirtschaft. Kleine Flotten, denen 
dieser Sonderteil der Autoflotte ge-
widmet ist, haben ebenjenen Vorteil: 
Der Fuhrparkverantwortliche ist meist 
der Geschäftsführer selbst.

So auch im Fall unseres Fuhrpark-
Portraits der Generic.de Software 
Technologies, bei dem der Gründer, 
Michael Puder, dafür sorgte, dass mit 
dem Umzug die Flotte von knapp 30 
Autos bis nächstes Jahr komplett elek-
trifiziert wird.

Taxi-Telematik

Entscheidungen, die weit in den Fuhr-
park hineinreichen, trifft auch Philipp 

gungen im Jahr 2023. Zwar ist der pri-
vate Sektor noch immer die treibende 
Kraft im Auto-Abo, der gewerbliche 
Part hat seinen Marktanteil aber von 
14,5 auf beachtliche 25,6 Prozent ge-
steigert.“ Wie viele kleine Flotten diese 
Leasingalternative nutzen, wissen wir 
nicht, aber es werden wohl nicht we-
nige sein.� rs


